Типовая форма бизнес-плана
 (количество разделов и их содержание может корректироваться участником конкурса)

ТИТУЛЬНЫЙ ЛИСТ

1. Резюме

2. Основная идея проекта
В чем состоит цель проекта и какие задачи надо решить для достижения этой цели?
_____________________________________________________________________________
Какие проблемы будут препятствовать успешному решению перечисленных задач?
_____________________________________________________________________________
Какие действия и когда Вы предпримите для преодоления этих проблем и достижения цели проекта?
_____________________________________________________________________________
Какие аргументы подтверждают Вашу уверенность в успехе проекта?
_____________________________________________________________________________

3. План маркетинга

3.1. Виды товаров (услуг)
Какой именно товар (или какую услугу) Вы предлагаете покупателям?
_____________________________________________________________________________
Какие потребности удовлетворяет товар (услуга)? В каких сферах его можно использо-
вать? ______________________________________________________________________
В чем преимущества товара (услуги) и недостатки для покупателя:
Товар (услуга) ПРЕИМУЩЕСТВА НЕДОСТАТКИ
Товар (услуга) 1 
Товар (услуга) 2 
Есть ли патент (лицензия) на этот товар (услугу), какие еще вопросы нужно решить (сер-
тификация, получение разрешительной документации и т.д.) для начала такого бизнеса?
_____________________________________________________________________________
Имеется ли опыт производства и реализации такого товара (услуги)?
_____________________________________________________________________________
Какие характеристики делают товары (услуги) уникальными?
_____________________________________________________________________________

3.2. Спрос
Выбор целевых сегментов (групп потенциальных покупателей Вашего товара (услуги))
диктуется следующими соображениями:
___________________________________________________________________________
Целевыми группами покупателей (сегментами) для предприятия будут (возраст, пол, со-
циальное положение, род занятий, уровень доходов и т.д.):
___________________________________________________________________________
Где (в каком районе) живут Ваши будущие покупатели?
___________________________________________________________________________
По какой цене сейчас покупают аналогичный товар (услугу)?
_____________________________________________________________________________
Насколько изменчив спрос на данные товары (услуги)?
_____________________________________________________________________________
Что стимулирует спрос на данные товары (услуги)?
_____________________________________________________________________________
Какие специфические особенности имеет спрос на данные товары (услуги) для избранных
целевых групп покупателей?
___________________________________________________________________________

3.3. Конкуренция
Какие из фирм-конкурентов, выпускающих аналогичные товары (услуги) работают в Ваших рыночных сегментах? Каков размер этих фирм, стаж работы на рынке?
_____________________________________________________________________________
Что представляет из себя их продукция - ее отличительные особенности, дизайн и т.д.?
_____________________________________________________________________________
Каков уровень цен на товары (услуги) Ваших конкурентов?
_____________________________________________________________________________
Каким образом конкуренты находят своих покупателей - реклама, каналы сбыта, другие
формы продвижения?
_____________________________________________________________________________
Как развивается бизнес у Ваших конкурентов? В чем причины происходящих изменений:
объемы реализации, ассортимент, рост или сокращение персонала?
_____________________________________________________________________________
Таким образом, основными конкурентами предприятия являются______________

3.4. Продвижение товара на рынок

4. Расчет стоимости проекта

5. Производственный план (рассчитываются общие доходы, расходы и прибыль проекта).

6. Выбор организационно-правовой формы предприятия
Какой юридический статус наиболее подходит для данного вида деятельности?
_____________________________________________________________________________
Какие разрешения необходимо получить для осуществления Вашей деятельности (лицензию, разрешение на торговлю, сертификат соответствия, гигиеническое заключение, согласования инспекций - опишите порядок их получения и обоснуйте ориентировочный размер затрат)
_____________________________________________________________________________
Какие начальные затраты и в каком размере потребуются для регистрации предприятия?
_____________________________________________________________________________
Каким образом будут оформлять сделки с поставщиками и потребителями, а также трудовые отношения (если будет привлекаться наемный персонал)?
_____________________________________________________________________________
По какой системе налогообложения будет работать предприятие (традиционная, упрощенная, единый налог на вмененный доход)?
_____________________________________________________________________________

7. Финансовый план

8. Анализ рисков
Наиболее существенными факторами риска для проекта являются:
 _________________________________________________________________
Меры по минимизации рисков:
 ___________________________________________________________________

9. Перечень приложений к бизнес-плану

